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Jakosc, serwis i lokalny tancuch dostaw zamiast
wysScigu na ceny. Za nami targi TOOLEX
i EXpoWELDING 2026

Katowice, 19 pazdziernika 2026 r. - 5500 uczestnikow i 170 wystawcow z 16 krajow. Przez
trzy dni Miedzynarodowe Centrum Kongresowe w Katowicach goscito
18. Miedzynarodowe Targi Obrabiarek, Narzedzi i Technologii Obrobki TOOLEX
oraz 11. Miedzynarodowe Targi Spawalnicze ExpoWELDING.

Tegoroczna edycja pokazata, ze w rywalizacji w branzy krajowi przedsiebiorcy
wygrywaja jakoscia, kompetencjami kadr, terminowoscia dostaw i serwisem dostepnym
na miejscu. Local content staje sie dla nich realng przewaga konkurencyjna. Targom
towarzyszyty konferencje Forum Nowego Przemystu oraz Przemyst dla Obronnosci.

Targi TOOLEX i ExpoWELDING (13-15 pazdziernika) to najwazniejsze w Polsce wydarzenia
dla branz obrabiarkowej, narzedziowej i spawalniczej. Te sektory wspotpracuja niemal
z kazda gatezia gospodarki: od energetyki konwencjonalnej, morskiej i jadrowej, przez
budownictwo i transport, po przemyst obronny. W tym roku z wypowiedzi wystawcow
i goSci wyraznie wybrzmiat umiarkowany optymizm. CzeS¢ firm odnotowuje odbicie
inwestycji, a lokalna produkcja i obecnoS¢ na rynku zyskuja na znaczeniu
wraz z rozwojem krajowych programow inwestycyjnych w energetyce, infrastrukturze
i obronnosci.

Lokalnie znaczy pewnie

Jednym z gtownych tematow dyskusji podczas targow byta konkurencja z producentami
z Chin i innych krajow azjatyckich. Robert Lazik, menedzer produktu w ESAB, zwraca
uwage, ze rywalizacja dawno wykroczyta poza sama cene. Jak dodaje, polski przemyst
coraz mocniej stawia na zaawansowane konstrukcje, zwtaszcza w segmencie offshore,
gdzie liczg sie materiaty z odpowiednimi certyfikatami.

- Produkty z Dalekiego Wschodu sqg wzglednie tansze, ale konkurencja toczy sie dzis takze
o0 dostepnosc i terminowosC. Produkcja w Polsce i w krajach oSciennych ma kolosalne
znaczenie dla dostaw, podobnie jak petna opieka posprzedazna, serwis i doradztwo
techniczne zlokalizowane w Polsce. Dla Rlientow kluczowe sqg terminowosé, jakosé
produktéw i warunki gwarancji — mowi Robert Lazik.

Podobnie ocenia to Wojciech Wierzba, dyrektor ds. urzadzen spawalniczych w firmie
RYWAL-RHC, ktora jest takze duzym importerem produktow z Chin.
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- Cenowo produkcja polska i europejska nie jest w stanie Ronkurowac z chinskg. Lokalna
produkcja ma jednak wiele zalet, ktérych producenci z Chin nie mogq zaoferowac bez
bezposredniej obecnosci. Jest grupa klientow, ktora zawsze Rieruje sie najnizszg ceng.
Jednak w obszarze ustug serwisowych, szybkosci dostaw i obstugi posprzedaznej
decydujg warunki oferowane przez firmy lokalne - zaznacza Wojciech Wierzba.

Przedstawiciel RYWAL-RHC zauwaza przy tym, ze rok 2026 przyniost wyrazne odbicie
inwestycji. Zawirowania cen surowcow i skutki wojny w Ukrainie okazaty sie dla rynku
mniej dotkliwe, niz spodziewano jeszcze rok temu. Za najwieksze bariery rozwoju uznaje
ograniczenia prawne i finansowe.

Rynek miedzy niepewnoscia a nadzieja

O poprawie sytuacji na rynku mowi rowniez przedstawiciel sektora obrabiarek, ktory,
podobnie jak wiele innych segmentow przemystu, pozostaje pod wptywem niepewnosci
gospodarczej i ostroznosci inwestycyjnej przedsigbiorstw. Pojawiajg sie jednak sygnaty,
ktore moga zwiastowac stopniowa poprawe sytuacji i powrdt firm do planowania
kolejnych inwestycji.

- Sytuacja na rynku dystrybucji obrabiarek sprawia wrazenie stabilnej, na pewno troche
bardziej niz o tej porze, w zesztym toku. Widzimy Swiatetko w tunelu, troche optymizmu
pojawia sie na rynku przez wzglgd na dofinansowania z programu wspoétfinansowanego
przez SAFE. Biznes nie cierpi prozni, firmy mogty powstrzymywac sie przed inwestycjami,
ale one muszq sie pojawiac. Jako firmy musimy iS¢ do przodu - mowit Dariusz Jezowski,
wspotwtasciciel QMT Machining.

Rozwijanie wspotpracy z klientami wymaga dzi§ uwaznego obserwowania rynku,
rozumienia potrzeb odbiorcow i szybkiego reagowania na zachodzace zmiany.
O wyzwaniach i niezbednej elastycznosci oferty opowiadat Bogdan Chtodek, prezes MTI
Machine Tools International.

- Sytuacja zwigzana z wojng w Ukrainie sprawia, Ze kwestie militarne odgrywajg obecnie
istotng role, co oczywiscie wptywa rowniez na relacje z klientami. Nie determinuje
to jednak w petni naszej dziatalnosci. Wspotpracujemy zarowno ze statymi, jak i nowymi
klientami, a polski rynek nieustannie sie rozwija. Cho¢ sytuacja nie jest idealna i wiele
firm stara sie ograniczac koszty, my koncentrujemy sie na tym, by nadgza¢ za zmianami
na rynku i potrzebami klientow, odpowiednio dostosowujgc do nich naszg oferte — mowit
Bogdan Chtodek.

NiepewnoS¢ geopolityczna i sytuacja za wschodnig granica wcigz maja istotny wptyw
na decyzje inwestycyjne przedsigbiorstw. Choc rynek rozwija sie nierownomiernie,
a firmy z roznych regionow przyjmuja odmienne strategie, nadzieje na ozywienie wigza
sie m.in. z rozwojem sektora zbrojeniowego i nowymi mozliwosciami finansowania.
O tym, jak te czynniki ksztattuja nastroje i perspektywy branzy, opowiada przedstawiciel
rynku, Patryk Sowinski, inzynier sprzedazy w Dematec Polska.
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- Rynek jest bardzo nieprzewidywalny, ludzie czekajg na to, co wydarzy sie
w szczegolnosci za wschodnig granicq i to determinuje wybory. Sg regiony, ktére mocno
inwestujq i rozwijajq sie, ale sq tez takie, ktore sq spowolnione, mamy nadzieje, ze sektor
zbrojeniowy mocno ruszy i wptynie na decyzje Rlientéw. Program SAFE otworzyt pewne
drzwi, ale dtugo potrwa, zanim zapadng kluczowe decyzje. - powiedziat.

O wptywie geopolitycznych problemow oraz wptywu decydentow, mowit rowniez tukasz
Kubik, przedstawiciel firmy TONEX Trading.

- Obserwujemy stagnacje na rynku, Rtéra jest wynikiem globalnych probleméow. Nasza
firma jest teZz obecna w kopalniach, ktore sqg pomijane w regulacjach Unii Europejskiej,
co wptywa na wyptacanie Srodkow przez banki. Wszystkie projekty zwigzane z gérnictwem
sq tym samym blokowane i pojawia sie problem z nowymi inwestycjami — mowi tukasz
Kubik.

Najnizsza cena to nie najnizszy koszt

Z perspektywy nauki szansa polskich firm sag kompetencje kadr. Zwraca na to uwage prof.
Jacek Stania z Sieci Badawczej tukasiewicz - Gornoslaskiego Instytutu
Technologicznego, Centrum Spawalnictwa.

- Spawalnictwo jest obecne we wszystkich obszarach gospodarki. Konkurencja cenowa
jest zawsze trudna, ale sktadnikiem produktu jest nie tylko cena, lecz takze jakosc.
Polskie firmy zdecydowanie mogg konkurowaé jakoscig dzieki kwalifikacjom
i doswiadczeniu kadry oraz poziomowi wyszkolenia spawaczy. Najnizsza cena
niekoniecznie oznacza najnizsze koszty. Liczg sie pewnos$¢ dostaw, jakos¢ wykonania
i uprawnienia, ktore stojg za produktem i umozliwiajq jego sprzedaz - podkresla prof.
Jacek Stania.

Jako najwieksza bariere rozwoju firm produkcyjnych w Polsce ekspert wskazuje
jednoznacznie ceny energii. To wyzwanie taczy dzis niemal caty sektor przemystowy.
Do Azji nie trzeba jednak podchodzi¢ wytacznie jako do zagrozenia. Barttomiej Podgorski
z firmy SAP-WELD, specjalizujacej sie¢ w robotyzacji procesow spawania, ocenia,
ze obecnosc azjatyckich marek moze wrecz wzmacnia¢ konkurencyjno$¢ krajowych
integratorow.

- Sytuacja na rynku nie jest najlepsza, ale z perspektywy naszej firmy oceniamy jg jako
stabilng. Oferujemy roboty z Japonii i z Chin, a obecno$¢ marek azjatyckich z r6znych
segmentoéw poprawia naszg konkurencyjnosé. Cena jest dla wielu klientéw kluczowa, ale
po gtebszym namysle wybierajg oni zwykle rozwigzanie optymalne pod wzgledem
serwisu, wsparcia technicznego i Rompetencji dostawcy - mowi Barttomiej Podgorski.
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Forum Nowego Przemystu i Przemyst dla Obronnosci

Targom towarzyszyto Forum Nowego Przemystu (13-14 pazdziernika). Ponad 100
ekspertow, czyli przedsiebiorcow, decydentow, przedstawicieli administracji i nauki,
dyskutowato w kilkunastu sesjach tematycznych o reindustrializacji Europy,
bezpieczenstwie gospodarczym, transformacji energetycznej, cyfryzacji produkcji
i sztucznej inteligencji. Rozmawiano tez o kompetencjach dla nowego przemystu. Wazne
miejsce w dyskusji zajeta tematyka local content. Sesje ,Local content w sektorze
przemystowym” oraz ,Krajowy komponent - sprawdzamy” pozwolity inwestorom,
wykonawcom i dostawcom podzieli¢ sie pierwszymi doSwiadczeniami i efektami jego
wdrazania. Wsrod prelegentow byli m.in. Agnieszka Olszewska (prezes Urzedu Zamowien
Publicznych), prof. Marek Pawetczyk (rektor Politechniki Slaskiej), Roman Przybylski
(prezes Grupy Kety), Honorata Hencel (Boeing), Michat Stepien (prezes ZPUE)
oraz Krzysztof Klimosz (prezes Kolei Slaskich).

Rownolegle odbyta sie konferencja Przemyst dla Obronnosci. Przedstawiciele
przemystu, administracji, sektora finansowego, osSrodkéw badawczo-rozwojowych
i wojska rozmawiali o tym, jak wykorzystac skale inwestycji obronnych do budowy
trwatych kompetencji przemystowych w Polsce. Program obejmowat m.in. sesje ,Fabryka
bezpieczenstwa. Przemyst obronny jako motor nowej industrializacji Europy”, , Kapitat
dla bezpieczenstwa. Jak finansowaC rozwdj przemystu obronnego?”, ,Przemyst
podwodjnego zastosowania. Gospodarka dual use” oraz ,Local content i polonizacja.
Ile Polski w polskiej obronnosci?”. Gtos zabrali m.in. Konrad Gotota (podsekretarz stanu
w Ministerstwie Aktywow Panstwowych), Adam Leszkiewicz (prezes Polskiej Grupy
Zbrojeniowej), Wojciech Dabrowski (prezes Polskiego Holdingu Rozwoju) i Rafat Zelazny
(prezes Katowickiej Specjalnej Strefy Ekonomicznej).

Wydarzenia towarzyszace i The Best of Industry

Swiat nauki i praktyki potgczyta 67. Miedzynarodowa Konferencja Spawalnicza,
zorganizowana przez Siec Badawczg tukasiewicz - Gornoslaski Instytut Technologiczny
pod hastem ,Nowoczesne spawalnictwo w dobie energetyki jadrowej”. Odbyto sie tez
Srodowiskowe Seminarium Tribologéw Polskiego Towarzystwa Tribologicznego Oddziat
Slaski, poSwiecone materiatom podwéjnego zastosowania w srodkach transportu. Przy
stoiskach odbywaty sie sesje Industry Talks, w ktorych eksperckie rozmowy dotyczyty
wyzwan stojgcych obecnie przed branzami produkcyjnymi.

Zwienczeniem pierwszego dnia byta gala piatej edycji konkursu The Best of Industry.
Nagrodzono w niej firmy i technologie wspierajgce transformacje cyfrowa przemystu
w kategoriach ,Zaktad produkcyjny” i ,Technologia”. Po raz pierwszy przyznano tez
wyroznienia w nowej kategorii: dla projektow, technologii i inwestycji wzmacniajacych
bezpieczenstwo panstwa i odpornosc gospodarki przez rozwoj krajowych kompetencji
przemystowych, strategicznych tancuchéw dostaw i niezaleznosci technologicznej.

POLSKIE TOWARZYSTWO WSPIERANIA PRZEDSI[;'BIORCZOéCI SA
@ PTWP SA, Plac Stawika i Antalla 1, 40-163, Katowice R tel. +48 32/ 209 13 03 @& www.ptwp.pl X ptwp@ptwp.pl

NIP: 954-21-99-882 REGON: 273754180 KRS: 0000316388 Sad Rejonowy Katowice-Wschoéd w Katowicach, Wydziat VIII Gospodarczy - Krajowego Rejestru Sadowego Kapitat zaktadowy: 803 455,00 zt



0‘;‘ GRUPA
TDOL@ ExpoWELDING “a? PTWP
k,—}i'\'

\

Przysztoroczne edycje wydarzen odbeda sie 12-14 pazdziernika 2027 r.

Wiecej informacji: www.toolex.pl i www.expowelding.pl.
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Informacje o Grupie PTWP

Grupa PTWP dziata wobszarze zintegrowanych rozwigzan w zakresie komunikacji
i nowych mediow, jej aktywnosc¢ skupia sie na rynku internetowym. Jest wydawca portali
m.in.: wnp.pl, pulsHR.pl, portalsamorzadowy.pl, propertynews.pl, rynekzdrowia.pl,
portalspozywczy.pl, dlahandlu.pl.

Grupa PTWP zajmuje sie organizacja kongresow, konferencji i wydarzen specjalnych
na czele z Europejskim Kongresem Gospodarczym - European Economic Congress (EEC)
- jedna z najbardziej prestizowych imprez odbywajacych sie w Europie Centralnej. W
sktad Grupy PTWP wchodzi takze spdotka PTWP Event Center zarzadzajaca
Miedzynarodowym Centrum Kongresowym i Hala Widowiskowo-Sportowa Spodek
w Katowicach. W 2024 roku akcje spotki Polskie Towarzystwo Wspierania
Przedsigbiorczosci SA (PTWP) zadebiutowaty na rynku gtownym Gietdy Papierow
WartoSciowych w Warszawie (GPW). W grudniu 2025 roku Grupa PTWP sfinalizowata
transakcje, obejmujac wiekszoSciowy pakiet 56,82% akcji Gremi Media - wydawcy
tytutow ,Rzeczpospolita” i ,Parkiet”. W styczniu 2026 r. Grupa PTWP przejeta 100%
udziatow w spotce Elamed, wydawcy czasopism i portali branzowych.

Zapraszamy do odwiedzenia: www.ptwp.pl
Dodatkowe informacje:

Adam Korkiewicz, Imago Public Relations
T.32 60829 85 | M. 609 808 474 | E. adam.korkiewicz@imagopr.pl
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